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Separare cellule per curare tumori
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nel centro hi-tech di Singapore

Deparray, la scoperta
della startup Silicon
Biosystems acquistata
da MenariniBiomarkers,
sara la tecnologia che
rendera inutile
I'amniocentesi e aiutera
sui tumori pelmonari.

Olga Mugnaini

A BOLOGNA a Singapo-
re, per la messa a punto
di una tecnologia medi-
ca di altissima precisio-
ne, capace di dare diagnosi prena-
tali senza amniocentesi, e di indi-
viduare tumori polmonari e ocula-
ri. E un orizzonte dalle immense
potenzialita, con prospettive rivo-
luzionarie, dove i protagonist so-
no tutti italiani, anche se giocano
fuori casa.

A mettere insieme i protagonisti
della scoperta é stato i{)gigante del
farmaco Menarini, che alcuni an-
ni fa ha acquistato 1a piccola e grin-
tosa start up bolognese Silicon
Biosystems, a culi si deve 'inven-
zione del sistena Deparray, per ge-
stire in digitale le cellule umane,
con una risoluzione sulla singola
cellula.

Qui ¢ dove I'ingegneria incontra
la ricerca medica. E il professor
Salvatore Albani, siciliano di Sira-
cusa, pediatra e ricercatore, a stu-
diare e utilizzare 1a recnologia De-
parray per migliorare i trattamenti
clinici in alcune patologie tumora-
li e nell’artrite reumatoide di eta
pediatrica, ottimizzando le terapie
dei singoli pazienti.
Tutto cid sotto il cieto di Singapo-
re, attraverso la Menarini Biomar-
kers, societa diretta dall’ingegnere
nucleare Luigi Ricciardi, creata
g;oFrip per la ricerca di marcatori
iologici, in grado di riconoscere
delle particelle immunologiche su
singole cellule.

«STIAMO esplorando nuove fron-
tiere della medicina di precisione
- sipiega Albani ~ mettendo la tec-
nologia al servizio del paziente, at-
traverso un modello di lavoro in-
novaiivo, in cui pubblico e privato
lavorano fianco a fianco. Qui a Sin-
gapore si compra tecnologia_per
investire sullo sviluppo delle
idee».

Nella ricca e frenetica citta Stato
asiatica, il professor Albani dirige
il centro di immunologia Sing
Health, che lui stesso ha creato,
all’interno del guale & entrato il
progetto  Menarini:  «L’accordo
con la multinazionale italiana —
prosegue — consente la collabora-
zione fra medici e ricercatori. E
questo & certamente un modo per
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per
viaggiare
pit veloci
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biologici
peruna
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precoce e
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punto di
una terapia
personaliz-
zata».
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viaggiare piil veloci nella ricerca
di marcatori biologici per una dia-
gnosi precoce e 12 messa a punto
di una terapia personalizzata che
possa facilitare la cura e la guari-
gione. Questa tecnologia, ad esem-
pio servira per curare il cancro
dell’occhio, che puo dipendere dal
cervello. E quindi, piti che la vista
si potranno proprio salvare vite
umane»,

«LA SILICON Biosystems aveva il
brevetto della macchina che riesce
a isolare singole cellule — spiega il
Chief Executive Officer Ricciardi,
—. Per dare 'idea, da un ammonta-
re di dieci miliardi si riescono a
isolare poche cellule umane su cui
fare un’analisi genomica. Un pri-
mo utilizzo & stato sulla selezione
di cellule mumorali circolanti, per
studiarne lo sviluppo. Oggi, come
Menarini Biomarkers Singapore,
oltre che proseguire in questo cam-
po, ci stiamo orientando sull’anali-
si delle cellule del sistema immu-
nologico, perché riteniamoe che il
tumore debba essere sconfitto dal
NOSLTO Organismo proprio attraver-
so il sistea immunitarios.
L’accordo per questi due impor-
tanti progetti di collaborazione di
ricerca (Research Collaboration
Agreements) con SingHealth e
con il Singapore Eye Research In-
stitute (Seri), apre a Menarini ulte-
riori scenari di sviluppo nel conti-
nente asiatico.

Daila sede di Singapore, la muld-
nazionale italiana opera su ben tre-
dici Paesi, tra cui Cina, India, In-
donesia, Australia e Filippine.
L’avventura asiatica ¢ iniziata nel
2011 con I'acquisizione di Invida
Group e in appena cinque anni,
quelia che & diventata la Menarini
Asia Pacific ha raggiunto un fattu-
rato di 320 milioni di euro (il 10%
circa dell’intero volume della hol-
ding) e dato lavoro a tremila di-
pendenti.

«Stiamo raggiungendo risultati
molto soddisfacenti puntando su
una seria informazione scientifica
esulla qualita dei nostri prodotti -
afferma il Ceo Menarini Asia Paci-
fic, Luca Lastrucci — I mercati
asiatici sono in grande espansio-
ne. Nell’ultimo anno siamo cre-
sciuti del 40% ma siamo convinti
che ¢i siano le potenzialita per fare
ancora meglio».
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